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Kadi ir mani mazumtirdzniecibas ienakumi no maniem klientiem?

Tavi mazumtirdzniecibas ienakumi, ko tu sanem no saviem tiesajiem klientiem, ir:

* 20%, ja esi Teampartneris.

* vai 30% sakot no MenedZera pozicijas (no briza kad tavs Personigais
pardosanas apjoms kopa ar Tiesas klientu apkalposSanas programmas
pardo$anas apjomu sasniedz 600 punktus).

* Tusanem 15% bonusu no Tiesas klientu apkalpoSanas programmas sava
interneta veikala registréto klientu apgrozijuma.

* Ja esi kvalificgjies, no Tiesas klientu apkalpoSanas programmas sava interneta
veikala registréto klientu apgrozijuma sanem vél klat 10% (15%+ 10% = 25%).

Kadi vel ir mani ienakumi no grupas papildus mazumtirdzniecibas ienakumiem?

* Jaesi kvalificéjies, tev pienakas papildus 10% no Personiga pardoSanas apjoma
par pirkumiem, kuri dotaja ménesi veikti ar Teampartnera atlaidi (20%) pirms
kvalificéSanas - tatad par pirkumiem, kuriem netika piemérota kvalifikacijas
atlaide 30%.

* Jatevirsavs ABO, tu sanem 10% no savu pirmas linijas nekvalificéto
partneru pardosSanas apjoma pat ja neesi kvalificéjies.

Uzmanibu! Visas atlaides un bonusi no grupas tiek aprékinati no produktu gala
klienta cenas atbilstosaja valata, kura notikusi pardosana un vertiba bez PVN.




